
THALES NAVIGATION: 
Die Welt mit anderen 
Augen sehen

In nur wenigen Jahren hat sich die Satelli-
tennavigation zum Rückgrat zahlreicher 
moderner Branchen, Services und nicht 
zuletzt vieler neuer Freizeitmöglichkeiten 
entwickelt. Einen großen Anteil an ihrem 
Siegeszug in Unternehmen, Kommunen 
und im Freizeitbereich hat die internatio-
nale Elektronik- und Systemgruppe THA-
LES. Verantwortlich für Positionierungs- 
und Vermessungs-High-Tech ist der Ge-
schäftsbereich NAVIGATION mit seinem 
deutschen Sitz in Neufahrn bei München.

Bei der weltweiten Vermarktung von Posi-
tionierungs-, Navigations und Leitsyste-
men ist das Team um Niederlassungsleiter 
Michael Singer ganz vorn dabei. THALES 

NAVIGATION bietet hochpraktikable 
GPS- und GNSS-Lösungen Lösungen für 
die Märkte GIS/Mapping, OEM und Con-
sumer GPS. Zu den Kunden gehören 
Landvermessungsbüros und Mobilfunk-
betreiber genauso wie Energieversorger, 
Touristikunternehmen oder kommunale 
Dienstleister. Und Monat für Monat 
wächst der Kreis derer, die GPS profitabel 
nutzen möchten.

Wenn man sich mit den vielfältigen An-
wendungsmöglichkeiten der THALES-
GPS-Produkte näher beschäftigt, stößt 
man schnell auf den Begriff „Mobile Map-
ping.“ Er leitet sich von der GPS Hand-
held-Empfängerfamilie MobileMapper ab 
– einer Innovation made by THALES NA-
VIGATION, die zum internationalen Syn-
onym für GIS-Datenerfassung wurde. Mit 
ihrem neuesten Vertreter, dem Mobile-
Mapper CE kreierte THALES seine bisher 
flexibelste GIS-Plattform. Als robuster  
PocketPC ist er ein individuell anpass-
bares GIS-Tool, das mit integriertem 
Hochleistungs-GPS in Echtzeit Positions-
angaben im Submeterbereich liefert.

Doch THALES prägt nicht nur die GPS-
Welt: Als wichtiges Mitglied im GALILEO-
Betreiber-Konsortium ist das Unterneh-

men verantwortlich für Entwicklung, Inte-
gration, Validierung und Tests der Sicher-
heits-Subsysteme des europäischen Ge-
meinschaftsprojekts eines eigenen Satelli-
tennavigationssystems. THALES ist Mitbe-
gründer von GALILEO SERVICES und 
leistet wichtige Beiträge zum Down-
Stream-Business. Mit dem von THALES 
beigesteuerten Signal-Generator wird ein 
wesentliches Element zur Erprobung von 
GALILEO-Empfängern realisiert – unab-
dingbare Voraussetzung für den erfolgrei-
chen Betrieb des neuen Systems. Michael 
Singer: „Wir freuen uns, treibende Kraft bei 
einem Projekt zu sein, das in absehbarer 
Zukunft noch präzisere Daten bei der Zeit- 
und Standortbestimmung liefert und ein 
noch größeres Leistungsspektrum bietet.”
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Mit GPS- und GNSS-Innovationen weltweit neue Maßstäbe setzen

Der GeoMobil GPS-PictureMapper CE
Dieses Set besteht aus dem Handheld-Empfänger MobileMapper CE von THALES 
NAVIGATION und der Digitalkamera RICOH Capilo Pro G3. Durch die Verbindung der 
beiden leistungsfähigen Systeme können Koordinaten erfasst und mit den Fotos zu-
sammen weiterverarbeitet werden. Die Daten werden auf einer SD-Karte gespeichert. 
In die Bilddatei werden die Koordinaten, die Anzahl der Satelliten und der Fix Modus 
geschrieben – was die Verwaltung von GIS-Daten stark vereinfacht. Die Datenübertra-
gung erfolgt mittels Bluetooth.

Ein technologisches Special von THALES 

„Es lohnt sich in jedem 
Fall für den Kunden”

„Es lohnt in jedem Fall, sich für Inter-
graph zu entscheiden”, ist Dr. Horst Har-
bauer, Geschäftsführer der Münchner In-
tergraph (Deutschland) GmbH überzeugt, 
„schließlich sind wir einer der Partner in 
der Geoinformationsbranche, der die 
höchste Investitionssicherheit bietet.” 
Das 1969 in Huntsville, im US-Bundes-
staat Alabama gegründete Unternehmen 
hat sich seit Ende der 90er Jahre zu einem 
der erfolgreichsten und kapitalstärksten 
Unternehmen der Geobranche entwickelt. 
Der Erfolg ist vor allem auf die Konzentra-
tion auf das Kerngeschäft sowie auf ge-
schicktes Finanzmanagement zurückzu-
führen.
Lohn der Arbeit: 2004 und 2005 wurden 
zu den erfolgreichsten Geschäftsjahren 
seit Beginn der 90er und der Aktienkurs 
an der New Yorker Börse stieg von 3,25 
Dollar auf über 40 Dollar 2005. Das Un-
ternehmen wächst deutlich gegen den 
Trend gerade in einer Phase, als die Bran-
che eine massive Baisse erlebt, so dass 
auch Analysten die Aktie empfehlen. 
Die Intergraph-Produkte sind in der Lage, 
den gesamten Workflow von raumbezoge-

nen Daten abzudecken: beginnend bei der 
Datenerfassung, über die Datenaufberei-
tung, Datenhaltung, -verwaltung und  
-analyse bis hin zur Ausgabe. 

Neben Einzel-Applikationen auf Basis von 
GeoMedia wird vor allem die Versor-
gungsbranche mit einer modularen, vor-
konfigurierten Lösung adressiert, der Na-
me: G!NIUS. In G!NIUS, das auf Inter-
graphs G/Technology basiert, fließen auch 
Funktionen von GRIPS ein, das sich seit 
der Übernahme der Poppenhäger Grips 
GmbH Ende 2005 ebenfalls im Portfolio 
befindet. 
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Investitionssicherheit durch starke Kapitalausstattung und ausgereifte, lokale Produkte

Herr Dr. Harbauer, worauf führen Sie den 
Erfolg von Intergraph zurück?
Seit 15 Jahren konzentrieren wir uns 
auf Geo-Anwendungen sowie auf Anla-
genplanung und Verfahrenstechnik. Beim 
Geobereich unterscheiden wir die vier 
Sparten Sicherheit & öffentliche Verwal-
tung, Energieversorgung, Militär & Nach-
richtendienste sowie Transport, Verkehr 
und Photogrammetrie.

Wo liegt der besondere Nutzen?
Durch die Konzentration der Kräfte kön-
nen wir Synergien technologisch und 
strategisch effektiver nutzen. Dabei 
profitieren die Kunden vom weltweiten 
Geo-Know-how, das sich in mehr als 35  

Intergraph-Jahren entwickelt hat. Globa-
les Denken und lokales Handeln, das ist 
die Stärke, die unsere Kunden besonders 
an uns schätzen. 

Was sind die drei wichtigsten Gründe, 
warum sich Kunden für Intergraph ent-
scheiden sollen?
Es sind natürlich viele Gründe, warum 
sich ein Kunde für Intergraph entscheidet.
Langfristige Investitionssicherheit durch 
unsere gute Kapitalausstattung sowie die 
weltweite Erfahrung gepaart mit lokalem 
Verständnis für die Kundenbedürfnisse 
und die konsequente Produktinnovation 
auf Basis internationaler Standards sind 
sicher die Wichtigsten.

Global denken, lokal handeln
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